Rozpoznaj 3 nove
napady

Vacsina ludi vnima napad ako poklad, ktorého objavenie je viac-menej vecou nahody alebo
horlivého aktivneho snaZenia. Aktivne hl'adanie konci po par googleniach alebo diskusiou na
tému ,na om by sa dalo zarobit“. Vo vacsine pripadov to nikam nevedie, takZe ostava len

------

aktivne nevyhladavat, ale pasivne si ich v§imat.

Ako si zaGat vSimat napady? Je to jednoduché. Staci si

S o Toto je zaujimavy
nasadit rozbiehacsku optiku ,problémy su prileZitosti®. bl Akd platend
Ak okolo seba uvidim problém, chapem, Ze ide o prootem... AKa piatena

prezlecend prileZitost. PrileZitost, Ze mi niekto, koho sluzba by ho Vyr iesila?
problém trapi, zaplati za jeho vyrieSenie.
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Ako je moZné, Ze si zatial tymto sposobom ,neobjavil“ Ziadne nové napady? VSak problémov
v tvojom okoli je viac neZ dost! Odpoved' je jednoducha. Cielene si sa o ne nezaujimal a
nerozmy$lal si Stylom: ,Aha, toto je zaujimavy problém, aka platena sluzba by ho vyriesila?*
Vo vSeobecnosti plati, Ze si vSimame to, na Co sa zameriavame. Presne tak je to aj s
napadmi, staci sa na ne zamerat a zacat si ich vSimat.

Skils si to sam. Nasad' si rozhiehacsku optiku a zatni si vSimat vo svojom Zivote situdcie,
ktoré ti komplikuju Zivot. Zacni sa na tieto ,problémy* divat ako na ,prezlecené prileZitosti”.
Rozmyslaj, aké rieSenie by sa ti pacilo. Aky produkt, aka platena sluzba by mala podla teba
existovat? Zacni takto zbierat nové napady. Garantujem ti, Ze s rozbiehatskou optikou
rozpozna$ pri minimalnej snahe aspon 1 novy napad kaZdy mesiac.

Problém PrileZitost

Co mne alebo inym komplikuje Zivot? Aka platena sluzba alebo produkt by ho vyriesili?

Nemusis riesit len svoje problémy. Zacni viac pocuvat svojich priatelov a znamych v
momentoch, ked' sa budu na nieco staZovat. Ber to ako cvicenie. Ako Studujes cudzi jazyk,
trénujes alebo sa ucis varit, tak pracuj na svojej rozbiehacskej optike. VSimol som si, Ze
vSetci tispesni podnikatelia ju maju velmi silno vyvinutd. Maju tak mnoho volnych napadov a
rozhiehajui ten, ktory povaZuju za najlepsi.



Vatsina spesnych biznisov vnikla, pretoZe ich zakladatelia riesili viastny problém.

v’ UZ v tivode si Cital pribeh, ako vznikol Buffer. Jeho zakladatel Joel riesil vlastny
problém, ako jednoducho rozplanovat uverejiiovanie prispevkov na Twitteri.

v" Drew Houston ,dostal” napad na Dropbox, ked' si v roku 2007 niekolkokrat zabudol
USB disk a nemohol pocas cestovania pracovat na svojom laptope.
ked' nenaSiel rieSenie, ako profesionalne zachytit zaZitky zo surfovania.

v’ Na Slovensku takto vznikol napoj pre pokojny spanok ,Good Night Drink“. Jeho autor
mal problém — vlastny strach z lietania. Premenil ho na prileZitost a vymysleli s
manzelkou ,anti-energeticky napoj*, ktory vas upokoji a umozni vam cely let
prijemne prespat.

Pri hladani napadov sa in3piruj existujicimi napadmi. Zacni googlit cez obrazky a vyskiiSaj aj
stumbleupon.com a pinterest.com v oblasti tvojich zaujmov. Hladaj existujtice neokukané
,wow" napady. KedZe uz funguju, maju premysleny biznis model, nemusis vymyslat vSetko
od nuly. Ponechaj €asti, ktoré st vymyslené dobre a pridaj malu inovaciu.

Michal takto natrafil na e-shop, kde predavajti vetko fialové. Ako by mohol tento koncept
inovovat? Vymyslel e-shop pontikajtici nabytok podla farieb, aby navstevnik hned' nasiel, o
sa k sebe farebne hodi. Spomenul si totiZ na problém, ktory mu spominal jeho brat. Chceli s
manzelkou zariadit spaliiu zeleno-Ciernej kombinacii a dlho hladali vhodny kus farebného
nabytku.

Takisto Monika nasla model prenajmu peknych kiskov oblecenia formou pravidelnych
zasielok. KedZe rada Cita, napadla jej moZnost vytvorit zasielkovy prenajom zaujimavych
knih a Easopisov s moznostou nasledného odkpenia. Cize dplne rovnaky koncept, len s
knihami.



